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Need for Feed-In Tariff (FIT) to stimulate 
Wholesale Distributed Generation (WDG)

in California



Urgent RPS Challenges

20% of retail electricity sales by 2010
Contracts do not satisfy the requirement
Achieving 20% by 2010 will guide the way to 33% by 2020

Transmission represents a 7‐8 year delay to most 
transmission‐interconnected projects

There is a significant programmatic gap in support for 
renewables in California

CSI/SGIP support 1MW‐and‐under, behind‐the‐meter 
RPS is geared around large transmission‐interconnected projects
No viable support for wholesale distribution‐interconnected
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20% by 2010
The most urgent RPS challenge is achieving 20% of sales by 2010



WDG:  The Big Opportunity

WDG = Wholesale Distributed Generation
Wholesale
20MW‐and‐under 
Distribution‐interconnected 

WDG provides significant Locational Benefits (LBs) value
On average in California, distribution‐interconnected generation has a 
value boost of more than 35% over transmission‐interconnected

Per detailed analysis from the CPUC‐commissioned E3 Cost‐Effectiveness Model

RETI indicates hundreds of GWs of WDG available in California
RETI draft Phase 1B report identified 27.5GW of  PV with significant 
constraints:  20MW PV projects only, co‐located with distribution 
substations that had ample non‐sensitive land available (160 acres per 
project)
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WDG provides an average value boost of at least 35% over MPR 
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The Solution = FIT for WDG 

Pricing that is fair to ratepayers and to developers
Value‐based:  MPR + Locational Benefits  (LBs) 
Cost‐based:  10% IRR unlevered, pre‐tax return at 70% resource 
level

Standard‐offer, must‐take contract
This will save $1 million in parasitic transaction costs per project by 
avoiding solicitation/proposing, negotiating, and contracting costs 
for both the developer and the utility

Preempt mixing with CSI/SGIP 
FIT facilities use a dedicated meter that is separate from a retail 
meter
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FIT for WDG
The perfect solution to the urgent RPS challenges 



Reference 



Value boost of LBs to 2008 MPR

On average, in California, Distribution‐interconnected generation is worth 
at least 35% more than Transmission‐interconnected generation



Locational Benefits: Avoided T&D



Example MPR & TOD

2007 MPR 
(CPUC)

2007 TOD 
(SCE)



2007 MPR Formula

2007 MPR = ~$95 per MWh x TOD factor (~1.4 for GV profile on SCE)
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